
Kundenprofil SAJAS – B&I Handels GmbH
Sport- und Textileinzelhandel

SAJAS setzt auch im ERP Trends:
mit beOne SPORT von b1 consulting

SAP Business One ist bei SAJAS der Dreh- und Angelpunkt aller 
Geschäftsprozesse. Darüber hinaus aber vor allen Dingen der Aus-
gangspunkt für innovative Lösungen im Bereich Kundenbindung 
und Prozessoptimierung. Das reicht z. B. vom automatischen 
SMS-Versand, wenn Reparaturprozesse abgeschlossen sind, bis 
zur Planung des Mitarbeitereinsatzes abhängig von Saison und 
Wochentag und einer voll integrierten Fachhandelskasse.

„SAJAS steht Zeit seines Be-
stehens für junge, trendige 
Sportarten und Mode, die 
wir mit dem perfekten  
Service des Fachhändlers 
zu einem außerordentlichen 
Einkaufserlebnis verbinden. 
SAP Business One und  
b1 consulting helfen uns, 
diese hohe Qualität noch 
weiter zu steigern.“
Tobias Bechtold, Geschäftsführer 
SAJAS – B&I Handels GmbH

Auf einen Blick

Unternehmen 
• ��Name: SAJAS - B&I Handels GmbH
• Standort: Feldkirch, Österreich
• �Branche: Sport- und Textileinzelhandel
• Mitarbeiter: 20, davon 6 SAP-User
• �Internetadresse: www.sajas.com
• �Partner: b1 consulting GmbH –  

www.b1c.at 

Die wichtigsten Herausforderungen 
• �Betriebswirtschaftliche Software 

für den Einzelhandel
• �Starker Focus auf Kundengewinnungs- 

und Bindungsprogramme
• Kassenanbindung
• Flexibles, leistungsfähiges Reporting
• Einkauf von Saisonware
• Farben & Größen

Projektziele
• �Einführung einer integrierten Lösung 

für alle Prozesse
• �Umstellung des gesamten Betriebs  

in einem engen Zeitfenster

SAP-Lösungen und -Services
SAP Business One + beOne SPORT

Highlights der Implementierung
• �Schnelle Einführung des Projekts  

inklusive Kassenarbeitsplätze
• �Ablöse verschiedener Systeme durch 

eine integrierte Lösung
• �Übernahme der Kundendaten bei 

gleichzeitiger Datenbereinigung

Entscheidung für SAP
• �Starke Referenzen im Textil- und 

Sporteinzelhandel
• �Schnelle Einführung und Übernahme 

der Gesamtverantwortung im Projekt

Hauptnutzen für das Unternehmen
• �Integrierte Lösung schafft Effizienz 

und steigert die Qualität
• �Limitplanungstool von beOne SPORT 

liefert Grundlagen für den Einkauf
• �Ermöglichung innovativer Kunden

bindungssysteme


